
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

成熟化市場における営業は、 担当者まかせの“成り行き営業”ではなく、 “営業の仕組み化”と 
チーム営業が重視されます。 さらに、チーム営業では、“情報の見える化”が 必須条件となります。
 

 

■ 営業コンサルのノウハウと 営業実務体験を背景に、 営業担当者２０名以下の会社様向けに

開発された インターネットを活用した営業支援システム『営業－ＰＲＯ』は、 

「シンプル機能 ＆ 簡単操作で、 ７つ（５Ｗ２Ｈ）の“見える化”！！」が 特長です。 

 

もし現在、 営業担当者様が５名以上で、 毎週 営業進捗会議を開催し、  

“営業の仕組み化”と “チーム営業力のアップ！” が 課題でしたら、 
 

是非、本セミナーにご参加下さい。  きっと、その答えが見つかります！！ 

【ご案内】 ≪ 営業を科学する ≫ 

名刺交換 ～ 契約まで、 きめ細かな営業をサポート！! 

営業支援システム 『営業－ＰＲＯ』 利活用セミナー 

認 知 関 心 調 査 意 欲 購 入 継 続 顧客段階 

個客フォローで、 

信頼関係がアップ！ 
メルマガ配信 

個客情報と、 

営業情報が一元化！ 
個客管理 
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次の作業指示を、 

自動表示します！ 
プロセス管理 

商談の５Ｗ２Ｈが、 

すぐに見えます！ 
商談管理 

担当者の動きが、 

すぐに見えます！ 
日報管理 

★★チチャャンンススロロススのの減減少少！！  

★★営営業業会会議議のの効効率率化化！！  

★★間間接接経経費費のの削削減減！！  

 
 
 

■ 日 時 

平成２３年８月２５日（木） １３：３０～１５：００  ※受付１３：００～ 

■ 会 場 

  株式会社日本パートナー会計事務所・本社  会議室 

  東京都千代田区神田駿河台４－３ 新お茶の水ビルディング１７Ｆ 

  ＴＥＬ ０３－３２９５－８４７７   

※ＪＲ御茶ノ水駅・聖橋口改札から、徒歩１分 （正面のビルです） 

■ テーマ 

 「 “営業の仕組み化”で、 チーム営業力のアップ！！ 」 

■ 講 師 

  株式会社エス・アイ・ピー  代表取締役 森 順治 

■ 対 象 

・ “営業の仕組み化”と“チーム営業力アップ”を、ご検討中の方。 
・ 営業支援システム『営業－ＰＲＯ』について、興味がある方。 

■ 参加費 

  無 料   

■ 定 員 

  ２０名 

 

 

 

 

 

 

 

『営業－ＰＲＯ』利活用セミナー 参加申込書 

会社名  

参加者 （役職）        （氏名） 

住 所  

連絡先 TEL            FAX 

E‐mail  

 

 ≪ お問合せ ＆ お申込先 ≫ 

  株式会社エス・アイ・ピー      担当：森 

  TEL ０４２－５１６－８９６５   FAX ０４２－５１６－８９６８ 

開 催 要 領 


